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DESCRIPCION GENERAL

El abastecimiento se ha constituido en estos tiempos no solamente
en uno de los componentes mas importantes para la generacion de
valor en las companias, sino también en una de las principales
fuentes de competitividad para las organizaciones. En escenarios
como los que sirven de contexto a la actualidad de las empresas,
“saber comprar” se constituye en una de las pocas fuentes de ventaja
competitiva aprovechable en mercados cambiantes y turbulentos.

En la actualidad, la Funcion del Abastecimiento, ha sido revalorizada,
entendiendo que la misma es estratégica para las empresas y que
requiere un nuevo tipo de profesionales que deben ser
cuidadosamente formados con habilidades y conocimientos de una
gran profundidad y utilidad practica.

OBJETIVO GENERAL

- Actualizar y desarrollar nuevas competencias que le permitan al par-
ticipante comprender, redefinir y aplicar el modelo de abastecimien-
to estratégico.

- Liderar un cambio de enfoque en el area de compras.

- Equipar al estudiante de herramientas practicas para fortalecer su
relacion con los stakeholders del area de compras: clientes internos,
proveedores, clientes externos.

- Potenciar habilidades para negociaciones basadas en el valor.

DIRIGIDO A

Profesionales de areas de logistica, compras, abastecimiento, cadena
de suministro, contratacion, administraciéon de operaciones
logisticos, comercio exterior, consultores o emprendedores que
tengan interés en fortalecer sus competencias y herramientas para
evolucionar los procesos de compras a su cargo.

COMPETENCIAS A DESARROLLAR

- Pensamiento estratégico aplicado en los procesos de abastecimiento.
- Capacidad analitica y gerencial para potenciar el proceso de compras.
- Desarrollo de Inteligencia Relacional.

- Mejoramiento de la capacidad de negociacién con proveedores.

METODOLOGIA

Se utiliza metodologia de caso aplicado y clases invertidas (primero
caso practico y luego teoria), se complementan con dinamicas practicas
como Kahoot y Mentimeter; ademas de videos y lecturas.

HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS
PARA USAR

Microsoft Excel Versiéon 2013 o superior.



MODULO 1

ABASTECIMIENTO ESTRATEGICO

Catedratico: Douglas Regueros

Programacion de clases:
18,19, 20, 25, 26, 27 de octubre y 1, 3 de noviembre

Principales temas a abordar:

- Matrices Riesgo Impacto

- Aplicando el marketing de compras

- Administracion de categorias

- Gestion analitica del area de compras: Analisis de Gasto, Analisis del
Mercado de Proveedores,

- Indicadores clave de desempeno en el area de compras.

- Tableros de Control - Sourcing Dashboard

- Gestidn de tecnologias para el Abastecimiento 4.0.

CATEDRATICO
INTERNACIONAL

Douglas Regueros
(Colombia)

Profesional con 25 afos de experiencia en la
industria colombiana (sector publico y priva-
do) y multinacional, especializado en Ia
Cadena de Abastecimiento, procesos y

manejo de proyectos. Ahorros generados +
USS$ 50 millones y mas de 1500 profesionales
de Abastecimiento entrenados y certificados.

Certificado en Sourcing Group Management
y Category Management y como Entrenador
en ambos procesos.

Actualmente es presidente de la Asociacién
Colombiana de Profesionales de Compras y
Chair of the Region Americas - International
Federation of Purchasing and Supply Mana-
gement IFPSM - Presidente Regién Americas -
Federacién Internacional de Compras y Abas-
tecimiento IFPSM.




COMPRAS INTERNACIONALES: GESTION LOGISTICO - ADUANERA DE
LAS IMPORTACIONES

Catedratico: Alex Ramos

Programacion de clases:
29, 30 de noviembrey 1,6, 7, 8, 13, 14 de diciembre

Principales temas a abordar:

- Medicion del impacto financiero de la gestion de importaciones

- Incoterms 2020: Seleccion del término adecuado en compras internacionales
- Aplicacion de los regimenes aduaneros de importacion

- Clasificacion arancelaria de las mercancias y uso del SAC

- Calculo del valor aduanero, aranceles e impuestos

- Multas e infracciones aduaneras: calculo y prevencién

- Preferencias arancelarias: interpretacion de criterios y reglas de origen

- Representacién ante la aduana: Recomendaciones practicas.

CATEDRATICO
NACIONAL

Alex Ramos
(EI Salvador)

Actualmente es Gerente de Planificacién y
Logistica de Termoencogibles S.A. de C.V.,, El
Salvador.

Cuenta con 18 anos de experiencia en
diferentes jefaturas y gerencias en las areas
de operaciones, logistica, Import-Export.

Cuenta con una Especializacién en
Administracion y Operaciones Aduaneras de
la Universidad Dr. José Matias Delgado y es
Formador  Empresarial en  Comercio
Internacional (FECI) avalado por
Agexport/Coexport.

Maestria en Administracion de Empresas de
Preston University | ESI School of
Management, y es Ingenieria Industrial de la
Universidad de El Salvador.




MODULO 3

NUEVO ROL DE COMPRAS: DE LO OPERATIVO A LO ESTRATEGICO

Catedratico: Santiago Alzate

Programacion de clases:
11,12,17, 18, 19, 24, 25, 26 de enero

Principales temas a abordar:

- Cultura de Trabajo de las Compras: enfoque en servicio

- 10 retos operativos de las compras exitosas

- Hojas de ruta para un relacionamiento efectivo. Relacionamiento Interno
y Externo

- Mapa de Stakeholders

- ;Como identificar las necesidades de los clientes internos?

- Configurar el Plan Unico de Compras

- Ahora pasemos: Del cotizar — comprar al planear - comprar

- Herramientas de seguimiento y control de compras

CATEDRATICO
INTERNACIONAL

Santiago Alzate
(Colombia)

Actualmente Decano Asociado de los
programas de Finanzas, Comercio Exterior
y Logistica Empresarial de la Universidad
Sergio Arboleda de Colombia

Anteriormente, Gerente de la Cadena de
Suministro de la Organizacion Equitel.

Experiencia laboral de mas de 20 afos en
cargos ejecutivos

Catedratico de ISEADE- FEPADE del Postgrado

Internacional Innovative Operations Manage-
ment y Postgrado Internacional en Transfor-

macion Digital.

Doctor en Administracion Estratégica de
Empresas, Universidad Catdlica del Peru.

Magister en Administracion Empresarial,

Tecnolégico de Monterrey México. Magister
en Logistica, Universidad de Barcelona

Espafa. Especialista en Gerencia Logistica y
en Matematicas Aplicadas, Universidad

Sergio Arboleda Colombia.




CATEDRATICA

&‘g MODU LO 4 INTERNACIONAL

NEGOCIACION Y LIDERAZGO DE EQUIPOS ALTAMENTE EFICIENTES

Catedratica: Claudia Sanchez

Programacion de clases:
15,16, 21, 22, 23, 28 de febrero; 1y 2 de marzo Claudia Sanchez

(Colombia)

Asesora externa y capacitadora en las areas
L. de Logistica, Comercio Internacional y Desa-
Prmapales temas a abordar: rrollo de Talento Humano, con amplia trayec-

.., toria local e internacional.
« Cultura y NegOC|aC|on
Su experiencia laboral incluye afios vinculada

- Autoconocimiento al mundo del Agenciamiento de Carga y

- Desarrollo de proveedores Negociacién Gana - Gana O @RIi®) (CCEEs NEEIoIE) ¢SS
Gerente General, con desarrollo de proyectos
. Conversaciones y preguntas poderosas a escala local e internacional. Creadora y
gerente general de la empresa Human Logis-
«Vinculos y networking tics. Labor como docente universitaria de
posgrados, en programas relacionados con el
« Negociaciones estratégicas Transporte Internacional, Logistica, Compras

] y Talento Humano.
« Precio vs. valor

) ) ) ] .. ) Comunicadora Social-Periodista, con un Exe-
- Estilos de influencia y comunicacion asertiva. cutive MBA de la Universidad Sergio Arbole-

da. Coach de ejecutivos y equipos empresa-
riales por mas de 10 anos.




Z. CATEDRATICOS
@@ MODU Lo 5 INTERNACIONALES

2
1PSASCiERTIR POTESTAS

GESTION ESTRATEGICA DE PROVEEDORES

Catedraticos: Alejandro Velosa/ Ivan Pinzon

Programacion de clases: Ivan Pinzén
. Colombia

21,22,23, 28 de marzo (Alejandro Velosa) ( )
Administrador y consultor en procurement supply chain
management, logistica y gestion de talento humano.

. s Actual vicepresidente de la sociedad colombiana de

- Gestion de Costos TCO ingenieros.

° AnaIISIS flnanC|erO de IaS estructuras del proveedor Ingeniero especialista en liderar la cadena de suministros

- Responsabilidad Social Corporativa del Abastecimiento <1 N REEINEDS - B30I NS [Pl St
eléctrica y gas - en sus fases de proyectos, exploracién y

o NegOCiaCién produccion. Exitoso en estructurar modelos administrati-

vos, seleccionar proveedores y gestionar contratos de
abastecimiento y servicios al mas bajo costo total evaluado,
asegurando la satisfaccion del cliente interno. Promotor de
relaciones adecuadas con Oferentes y Contratistas.

Programacion de clases:
29,30 de marzo, 4y 5 de abril (Ivan Pinzén)

- Analisis del mercado y entorno corporativo

uy

« Administracion de contratos y contratistas Alejandro Velosa

- Evaluacion y homologacion de proveedores y ofertas (eelomioia]

. H H Especialista en gestién de compras internacionales, logran-
GerenCIa de relaC|OneS con proveedores (SRM) do estrategias a corto y largo plazo, entendiendo la cultura

° Manejo étiCO de |aS Compras. de las principales potencias econémicas a nivel mundial.

Consultor en implementacion de sistemas ERP y MRP, para
la gestion de recursos y planeacién operacional de ventas
(S&OP) en multinacionales del sector farmacéutico, disposi-
tivos médicos y perecederos ornamentales. Asesor Acadé-
mico en la Escuela Internacional de Ciencias Econémicas y
Administrativas de La Universidad De La Sabana. Actual-
mente es el Supply Chain Manager North Latam de la
empresa Philips.




MESES A SER INVERSION
IMPARTIDOS:
USS$ 1,050.00
7 meses dividido en 7 cuotas de
octubre 2020 a abril 2021 USS 150.00 c/u
80 horas
FORMAS DE PAGO
Pago por transferencia bancaria
HORARIO: Pago click/ llamada telefénica.
. Q. Pagos con tasa 0% de interés a 12
6:30 P 8:30 P-ie meses con tarjetas de crédito de
(Hora El Salvador) BAC Credomatic, Davivienda y 24
meses con Promérica.

FORMA DE EVALUACION:

Cada curso incluird una evaluacion tedrica y practica.

INCLUYE:

- Graduacién online
- E-Diploma de ISEADE-FEPADE, protegido con tecnologia blockchain mediante un
Cddigo Seguro de Vericacion (CSV)
- Diploma digital emitido por la Universidad Sergio Arboleda, Colombia
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REQUISITOS PROCESO DE INSCRIPCION

. Titulo universitario
« Conocimientos basicos de
Microsoft Excel

1. Completar formulario de
inscripcién y usuario en linea

2. Sera contactado para solicitarle

documentacion adicional

3. Realizar pago.

INSCRIBETE AQUI

X

CONTACTANOS

E-mail: contacto@iseade.edu.sv
Whatsapp: 7971-9877 / 7340-6337

@ ® O @



https://www.iseade.edu.sv/ingreso/postgrados.html

